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SIKTARHOGT. Orebroféretagaren Hans Hallbergs mal 4r att slja 200 limousiner per ar i hela Europa.

Limo Europe
o Agare: Hans
Hallberg.

M Omséttning:
Cirka 15 Mkr i
ar.

M Resultat f6-
re skatt: Rak-
narmeden
vinst pa

1Mkr.

M Anstélida: 6.
® Svrigt: Limo
Europe far sjalv
bekosta krock-
tester ochan-
dra tester fér
att fa sina li-
mousiner typ-
godkanda, vil-
ket kostar upp
till tva miljoner
kronor per mo-
dell.

H Tillsammans
med tillverka-
ren Empire
Coachworks i
USA har Limo
Europe utveck-
lat vérldens
forsta etanol-
drivna limou-
sine. Tva sa-
dana rullar nu,
en i Nykdping
och eniGnosjs.
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Vinnareilangden

Sveriges storsta limousinséljare satsar utomlands

OREBRO

Nér Hans Hallberg skrapade hem tva miljo-
ner kronor pa Triss for nagra veckor sedan,
sa hade han riaknat med att fa dka limou-
sine fran tv-studion. Men det blev en vanlig
taxi. Det kéindes nagot omtumlande for
Hans, vars foretag siljer just limousiner.

For bara fyra ér sedan fick
Hans Hallberg en agentur av
amerikanska Krystal Koach,
som 4r vérldens stérsta till-
verkare av limousiner. Da
startade han foretaget Limo
Europe i Orebro. Sedan dess
har han blivit agent for fler
amerikanska tillverkare och
siljer i dag limousiner av
mirken som Lincoln, Chrys-
ler och Hummer. De kostar
allt frn 250 000 kronor till
1,6 miljoner kronor i inkép,
beroende pi vilken utrust-
ning man viljer att stoppa in
ibilarna.

Limo Europe dr i princip

ensamt om att silja limou-
siner i Sverige och Norge.
*Vi siljer 20-25 limousi-
neridessabada linder per 4r.
Det rullar ungefir 100 limou-
siner i yrkestrafik i Sverige.
Och vi har silt niistan samt-
liga”, beréttar Hans Hallberg.

Siktar pa Europa
Men Orebroforetaget har
anda sedan starten forberett
sig for att expandera till en
betydligt storre marknad —
hela Europa.

”Vi riknar med att kunna
silja 200 limousiner per ir.
Bara i Storbritannien, som dr

limousinetitast i Europa,
rullar det 18 000 limousiner”

Sverige dr fortfarande
ett forhllandevis outvecklat
limousineland. Det fick Hans
Hallberg sjély erfara nir han
for ndgra veckor sedan satt
i direktsindning i TV4
i Stockholm och skrapade
fram tvA miljoner kronor
ivinst pd en Trisslott.

Ficken idé
“"Jag fick dka vanlig taxi mel-
lan tv-huset och Centralen.
Detborde naturligtvis varaen
riktig limousine som hiimtar
vinnaren. Jag har en idé dir
som jag ska ta upp med
Svenska Spel”, forklarar han.
Att Hans Hallberg over
huvud taget blev intresserad
av limousiner berodde pi att
han flera gnger sig en sidan,
dgd av Taxi Kurir, st parke-
rad utanfor den verkstad dar
han limnade in sin bil for
service.

Hans Hallberg ténkte att
just en limousine uppstilld
utanfor hans profil- och pre-
sentreklamforetag i Orebro,
Ceba Reklam, skulle kunna
vara en bra reklampelare for
bolaget. Si nir taxibolaget
ville siiljalimousinen slog han
till. Det var for tolv &r sedan.

Bindefeld intresserad
"Redan dagen efter jag hade
parkerat limousinen utanfor
CebaReklam sé klevdetinen
kille frin Office som ville
hyra limousinen till en kick
off for kunder och leveranti-
rer”, berittar Hans Hallberg.

Sé borjade uthyrnings-
verksamheten. Efter ett tag
ringde en anstilld pa Micael
Bindefeld AB och undrade om
Hans Hallberg méjligen hade
flera likadana limousiner till
ett arrangemang. Det hade
han inte. Men han kopte raskt
tre till.

Nir Hans Hallberg 2004

fick mojlighet att silja sitt
reklamforetag slog han till
Hanhadeenidé omattutveck-
la limousineverksamheten,
som tre dr senare forverkliga-
des nér Hans Hallberg blev
aterforsiljare av limousiner.

Stora méjligheter
Limo Europe har identifierat
115 orter i Sverige med for-
utsittningar for att kunna
bedriva limousineverksam-
het. Det #r orter med minst
20 000-30 000 invinare,
som har ett vil fungerande
naringsliv och arenor for
sportoch méssorantingen pd
orten, eller pa pendlings-
avstdnd frén den.

”P4 ett 40-tal av de orterna
har vi redan hjilpt lokala
foretagare att starta limousi-

neverksamhet”,  forklarar
Hans Hallberg.
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